Nokia Informaatiojirjes-
telmien ruorissa on nyt
Kalle Isokallio.

Merelliselle ilmaisulle on tal-
14 kertaa katetta, silla Kalle on
peruskoulutukseltaan  Polilta
valmistunut  laivanrakentaja.
Ensimmiinen tyonantaja oli
Wiirtsila.

Tietotekniikan perusosaami-
sen Kalle hankki vuosina
1974-1981, jolloin hin tyds-
kenteli IBM:ssd edeten har-
joittelijasta  tietokoneosaston
markkinointijohtajaksi.

Nokialaista johtamista Kalle
on oppinut Koneteollisuusryh-
man ruotsalaisen tytiryhtion
Kabmatikin toimitusjohtajana.
Ja sen jilkeen Suomessa sa-
man teollisuusryhmin Kaapeli-
koneosaston johtajana, josta
tehtivisti hin nyt siirtyi In-
formaatiojarjestelmit -osaston
vetdjaksi.

Kansainvalinen
kaapelikoneosasto

“Kaapelikoneosastolla on sek-
torillaan noin neljinnes maail-
manmarkkinoista. Osasto on
kokonaan kansainvilisten toi-
mintojen varassa. Suomessa
on vain yksi asiakas, Nokian
kaapeliteollisuus. Kallen aikana
toiminnan painopiste siirrettiin
Eurcopasta muualle maail-
maan. Viimeisimmat kaupat
tehtiin Kiinaan ja nailld kaupoil-
la Nokia on mitalisijoilla Kiinan
ja Suomen vilisessd Kkaupas-
sa”.

Suomalaista
tietotekniikkaa

"Suomessa uusiutuvia luon-
nonvaroja ovat vain metsat ja

Informaatiojarjestelmien
johtaja
Kalle Isokallio:

"Toimintamme
tason mittaa
aina asiakas”

thmiset. Jomman kumman
avulla tulevaisuus on rakennet-
tava. Nokialla on korkeatasoi-
sia luovia ihmisid, joiden va-
raan uskaltaa rakentaa suoma-
laista tietotekniikkaa”.

"Asiakkaillemme  kotimai-
suus ei ole sindnsia merkittdva
tekija, ellemme pysty tarjoa-
maan hdnen tarpeitaan tyydyt-
tévid tuotteita. Asiakkaillamme
on oikeus vaatia meiltd kan-
sainvilisesti  kilpailukykyisii
ratkaisuja”.

"Nokia on tietotekniikan
maailmassa pieni, vaikka olem-
mekin Suomessa suuri. "Pie-
nuuttamme” on  kiytettiva
hyodyksi siten, ettid pystymme
nopeammin ja joustavammin
kuin kilpailijamme tarjoamaan
asiakkaillemme hyvii ratkaisujd’

"Toimintamme tason mittaa
aina lopullisesti asiakas. Emme
me itse. Asiakaspalvelussa ei
koskaan voi saada korkeinta
arvosanaa, parantamisen varaa
taytyy aina loytya”.

Lisaarvoa
suomalaisella
insinooritaidolla

Sinulla on kokemusta kansain-
vilisestd toiminnasta Kaapeli-
koneosastolla. Miten Infor-
maatiojarjestelméit tulee kan-
sainvalistymian?

"Skandinaviaa on opittava
pitdmain kotimarkkinana.
Skandinavian ulkopuolelle tu-
lemme siirtyméin kapeammal-
la tuotevalikoimalla. Kansain-
vilisen toiminnan on perustut-
tava kotimaiseen osaamiseen.
Kun hallitsemme busineksen
sydidmen — nokialaisen osaami-
sen, on onnistuminen meistd
itsestdmme kiinni.”

Ja suomalainen tietokoneval-
mistus on edelleen olennainen
osa nokialaista osaamista?

"Kylld. Suomalaista tietoko-
nevalmistusta tarvitaan jo pel-
kistddn kansainvilisisti syisti.

Selvadhidn on, ettd siihen
pystytddn. Meille kaikille on
haaste niyttis, ettid se pysty-
tddn tekemidn kannattavasti.
Koska kotimarkkinamme on
pieni, niin ratkaisujemme lisi-
arvo on hankittava intelligen-
tialla massatuotteiden sijasta”.

Miksi Iahdit vetidmain Infor-
maatiojirjestelmia?

Kalle on osoittanut vasten-
mielisyytensi fraaseja kohtaan
koko haastattelun ajan. Ja jos
on pakko vastata fraaseilla,
mukana on vahvasti itseiro-
niaa. Vakavoituen Kalle vas-
taa:

"Mielenkiinto  tietotekniik-
kaa kohtaan. Haluan olla pelis-
sd mukana. Ja koska olen isidn-
maallinen, pelaan mieluummin
kotimaisessa joukkueessa kuin
ulkomaisessa’. O
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