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C-yksikon vetdja Raimo
PPuntala on tyytyvdinen

uuteen  tuoteyksikkdja-
koon siksi, ettd nyt muodostuu
kiinteitd ryhmii, joiden on aikai-
sempaa helpompi  syventyi
omaan bisnesalueeseensa: "Kun
yksikollimme on selkedt tavoit-
teet ja tarkoin méaéritelty tehtdva,
pystymme myds mittaamaan toi-
mintamme tehokkuutta.”

”Eri tydryhmét ja organisaati-
ot tyoskentelevit nyt entistd kes-
kittyneemmin oman tuotealu-
eensa kimpussa, joten ryhmi- ja
taisteluhenked on helpompi luo-
da ja painaa tuotteita markkinoil-
le”, iloitsee Jérjestelmét-yksikkoa
vetivd Jukka Norokorpi.

Piitejirjestelmét-yksikon joh-
taja Pekka Book on mielissdin
siitd, ettd tiedon kulku on uudis-
tuksen ansiosta parantunut.
"Nyt saamme palautetta entistd
nopeammin ja pystymme pureu-
tumaan ongelmiin heti. Vastuun
kantajatkin ovat selvilld parem-
min kuin ennen.”

Tehomikroihin
satsataan

PC-yksikon ykkostavoite on tdnd
vuonna kasvattaa pc-tuotantoa
reilusti. Keskeistd on myos kus-
tannusten leikkaaminen ja sitd
kautta kannattavuuden paranta-
minen. “Téni vuonna kasvamme
mukavasti Euroopassa, mutta
myds jonkin verran Suomessa ja
Ruotsissa”, Raimo Puntala en-
nustaa.

*Valtaosa myymistimme tuot-
teista on kehitetty alusta alkaen
itse. Esimerkiksi suurin osa emo-
levyistéd valmistetaan itse, vaikka-
kin pienimenekkisten mikrojen
emolevyt kannattaa ostaa valmii-
na”, hin jatkaa. 80386-pohjaisille
mikroille on luvassa voimakasta
kasvua, joten nyt keskitytiin te-

Nokia Datan tuotekehitys, tuotehallinta ja tuotanto
jakautuivat vaoden alussa kolmeksi tuoteyksikoksi:
Piitejirjestelmit, PC:t ja Jirjestelmit. Ne ovat
itsendisid tulosyksikoiti, jotka vastaavat omasta
toiminnastaan ja tuotteidensa Kilpailukyvysta.
Tuoteyksikot markkinoivat tuotteensa Nokia
Datan myyntiyksikoille Suomeen, Skandinaviaan ja
muualle Eurooppaan sekii monikansallisille OEM-

asiakkaille.

homikrojen kehittdmiseen.

Nyt satsataan my0s siihen, etti
toimitusajat saadaan lyhyiksi ja
pitdviksi. ”Liséksi olemme sitou-
tuneet noudattamaan markkina-
ldhtoistd hinnoittelua, joten pys-
tymme tarjoamaan myyntiyksi-
koillemme hinnaltaan kilpailuky-
kyisid tuotteita”, sanoo Raimo
Puntala.

Tirkein on Tiimi

Suurin osa Jarjestelméat-yksikon
tuotteista on ohjelmistoja, joilla
luodaan standardimikroista so-
vellusympiristojé eri toimialoille.
”Valikoimaamme kuuluvat PC-
Lan- ja unix-pohjaiset tuotteet.
Niistd tdrkein on Tiimi, josta on
rakennettu sovelluksia, kuten
Toimistoliimi, VerstasTiimi ja
MyyntiTiimi”, Jukka Norokorpi
kertoo.

Hin uumoilee, ettd sekd pe-
Lan- ettd unix-tuotteiden menek-
ki kasvaa tdnd vuonna. “Tavoit-
teena on ottaa osamme kasvusta
ja varmasti sen saammekin, silld
tuotevalikoimamme on jo nyt
kattava. Jatkossa paketoimimie
tuotteet niin, ettd niitd on entisti
helpompi myydé, toimittaa ja
kdyttdaa”

”Suomessa on oltu valmiita hy-
viksymidn hyvinkin uutta tek-
nologiaa. Olemme jatkossakin
valmiita yhteistydhén suomalais-
ten yritysten kanssa ja otamme
mielellimme vastaan toivomuk-
sia tulevista tuotteista ja palautet-
ta nykyisistd”, Jukka Norokorpi
esittia.

Avoin ja yhdisteltévissi

Pidtejarjestelmat-yksikon tyypil-
linen tuote on kokonainen jérjes-
telmé, johon kuuluu péétteiden,
ohjainten, ohjelmistojen ja oheis-
laitteiden lisdksi usein myds PC-

vksikon tuotteita. Silloin mikroi-
hin asennetaan emulointikortti,
jotta ne voivat toimia paitejirjes-
telmén osana.

?Paitejirjestelmat-yksikossd
ovat erityishuomion kohteena
avoimuus ja yhdisteltivyys, mut-
ta keskeisid ovat myds ergonomia,
sujuvat toimitukset ja hyvi laa-
tu”, Pekka Book toteaa.

Pddtemarkkinat  vaihtelevat
maittain. Koska Suomessa on jo
varhain lihdetty mikroratkaisui-
hin, péitteiden kysynti on vi-
hentynyt. Suurimmat markkinat
nayttivit Pekka Bookin mukaan
olevan Ruotsissa ja Saksassa,
mutta my6s Espanjassa ja Eng-
lannissa on hyvii kasvumahdolli-
suuksia.

Y hteispelilli se sujuu

Tuoteyksikoisséd tyoskentelee
kaikkiaan noin 1400 ihmisti.
Suurin on 700 hengen PC-yksik-
ko; Jirjestelmit-yksikossd tyos-
kentelee 400 henked ja paitejir-
jestelmien parissa 300.
Tuoteyksikot ovat tiiviissd yh-
teydessé niin toisiinsa kuin myyn-
tiyksikoihinkin, ja suunnitelmia
hiotaan yhteistuumin tdmén tis-
td. Yhteistybkumppaneita on
muitakin, kuten monet ohjelmis-
totalot ja Salora, joka on erikois-
tunut ndyttimien kehittdmiseen.
Pc-kehitys ja -tuotanto on kes-
kittynyt Espoon Kiloon; Ruotsis-
sa on lisdksi seitsemidnkymme-
nen hengen tuotekehitysryhmi,
markkinointia ja tehdas Blekin-
gessd. Myos Yhdysvalloissa on
pieni kehitysyksikko.
Jarjestelmit-yksikko toimii se-
ki Suomessa ettd Ruotsissa; lisdk-
si Norjassa ja Hollannissa on pie-
net ryhmit. Pddtejérjestelmid ke-
hitetédn ja valmistetaan piédasias-
sa Ruotsissa, mutta myos Helsin-
gissd on kymmenisen kehitysih-
misti. ®

tuoteyksikoihin selkiytti vastuut

*Tuoteyksikiot
ovat sopivan
kokoisia, silld
nyt mahdollis-
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PC-yksikin ve-
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Puntala.
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